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PROCURA POR SEGURO DE VIDA

AUMENTA DURANTE PANDEMIA

Mais Previdéncia oferece seguros desenvolvidos
especlalmente para seus participantes
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EDITORIAL

NOS CONSULTE ANTES DE TOMAR QUALQUER DECISAQ!

Guilherme Velloso Leao,
Diretor-Presidente da Mais Previdéncia

este editorial, quero
refletir juntamente
com  vocé  sobre
algo que pode
negativo, mas que
entendo ser necessario
e da responsabilidade de
qualquer gestor de poupanca
previdenciaria. Refiro-me as
decisdes precipitadas de alguns
participantes do Plano Casfam
qgue, ao serem desligados da
Patrocinadora FIEMG, estao
optando pelo resgate de sua
reservadepoupangaconstruida
ao longo de anos com a
ajuda da Mais Previdéncia.

parecer

Conforme pesquisas e
estatisticas diversas, é
nosso dever alertar que

grande parte das pessoas,
principalmente aquelas na
faixa dos 40/50 anos e com
filhos ainda em idade escolar,
acabam desmontando todo
0 seu plano de previdéncia

complementar ao resgatarem
sua reserva de poupanga.
Com isso, certamente, nao
CONSequirao mais recuperar
a formacao de uma poupanca
adequada para complementar
sua aposentadoria oficial.
E isso significa dizer que,
infelizmente, amargarao um
fim de vida bastante dificil,
pois ficarao dependentes do
INSS e da ajuda de familiares.

Caso  vocé seja um
participante que tenha
um padrao de vida onde a
necessidade de renda na
terceira idade tende a superar
0 teto da previdéncia social
(ou valor proximo desse), é
muito importante que entenda
0S riscos que esta correndo
ao desfazer de seu plano
de previdéncia. Em primeiro
lugar, a opgao pelo resgate é
altamente desvantajosa, ja
gue sobre o valor resgatado
ha incidéncia de Imposto
de Renda, de acordo com
a legislacao fiscal vigente,
sendo que, para valores mais
altos, alcanca até 27,5%. Além
disso, nem sempre, VOcé ird
consequir resgatar de forma
integral o valor referente
as contribuicoes efetuadas
pela patrocinadora para a
formacao de sua poupanca.

Depois de abrir mao de
quase 30% de sua reserva
de poupanca ao optar pelo
resgate, vocé, provavelmente,
tera trés opcdes de uso dos
seus recursos resgatados:

usa-lonoconsumododiaadia,
investir em alguma aplicacao
flnanceira ofertada por algum
banco ou corretora de valores
ou investir em algum negocio
proprio.  Porém, nenhuma
dessas opcoes ira fazer o seu
dinheiro render muito acima
dos padrées de mercado
como a Mais Previdéncia ja
te proporciona. Pelo contrario!

Se foi desligado do seu
emprego, 0 mais sabio é usar
0S recursos extras relativos
a sua rescisao e seu FGTS,
inclusive a multa, para bancar
as despesas do seu dia a
dia. Afinal, é um recurso que,
no primeiro momento, nao
esta rendendo juros como
0 que tem aplicado junto ao
seu plano de previdéncia
que possui conosco. Além
disso, vocé pode virar um
participante  BPD (Instituto
do Beneficio Proporcional
Diferido) e, assim, manter
sua reserva de poupanca
junto a Mais Previdéncia
pagando apenas uma taxa
de administracao reduzida.
E, se faltar dinheiro mais
para frente, pode mudar sua
decisdo a qualquer momento,

inclusive, solicitando o)
resgate dos recursos.
Por isso, pense melhor!

Se seus planos sao pedir
O resgate para investir no
mercado  financeiro  por
conta propria, preciso ainda
te alertar que essa trata-se
de uma opgao de alto risco e




que, com toda a certeza, nao
val gerar a rentabilidade que a
Mais Previdéncia ja te oferece.
Até porque fundos de pensao
tem isengao tributaria na fase
de acumulacao dos recursos
da poupanca e melhores
condicdes de diversificar a
carteira de investimentos
(inclusive no exterior) e aplicar
em titulos de mais longo
prazo. Fatores esses que
garantem mais rentabilidade
e menor risco. Assim como,
em funcdo dos fundos de
pensao  gerirem  volumes
muito grandes de recursos,
temos maior poder para obter
melhores rentabilidades frente
a pessoa fisica aplicando
individualmente. Em termos
praticos, o Plano Casfam,
por exemplo, propicia a voceé
rentabilidades acima de 150%
do CDI (taxa paréametro do
mercado financeiro) quase
todos os anos. Em 2019, por
sinal, todos os participantes

do Plano Casfam,
independente do volume de
recursos que dispunham,

obtiveram uma rentabilidade
liquida 163% acima do CDI.

Agora, sevocé planejaresgatar
Seus recursos para investir em
algum negocio proprio, preciso
me abstrair do papel de

dirigente de fundo de pensao
para trazer algumas reflexdes
e novos alertas de cunho
mais econémico e financeiro.
Estamos diante de uma crise
econdbmica sem precedentes
no Brasile no mundo e que, por
suas caracteristicas técnicas,
econdmicas e politicas, nao se
revertera em curto espago de
tempo. Teremos em 2020 uma
gueda historica no PIB, forte
crescimento do desemprego,
gueda na renda das familias
e nas vendas das empresas,
mais inadimpléncia e restricao
ao crédito pelos bancos. E
esse cenario pode continuar
em 2021. Ou seja, o risco de
montar um negocio neste ano
OuU ano que vem é muito alto!
O mais ponderado € esperar,
ter um cenario mais claro, ja
gue as estatisticas divulgadas
na imprensa mostram que,
de cada 10 empreendimentos
montados, 8 fecham as portas
5 anos depois. Ja sob o
ponto de vista financeiro, um
ponto para a reflexao é que so
justifica montar um negdcio
se a rentabilidade projetada
que ele pode alcancar superar
a taxa de juros oferecida
numa aplicacdo financeira
do mercado financeiro (o
CDI, por exemplo), ou superar
a rentabilidade que ja esta

obtendo com o recurso
aplicado na Mais Previdéncia.
Até porque sabemos que
gerir um empreendimento da
muito mais trabalho e possui
muitos riscos. Portanto, nao
faz sentido resgatar recursos
que estao lhe rendendo 160%
do CDI ao ano para entrar
em um projeto que sequer
ainda nao saiu do papel e que
gerasse uma rentabilidade
inferior.  Nao é mesmo?

Por ultimo, mais uma vez,
fago questao de te garantir
que, legalmente, nao existe
qualquer  possibilidade da
Patrocinadora FIEMG tomar
posse dos Sseus recursos.
Os recursos depositados na
conta de um participante,
inclusive as  contribuicdes
vertidas pela patrocinadora
e as rendas obtidas com
a aplicacdo dos recursos,
pertencem, exclusivamente, a
um CPF especifico, cabendo
a entidade tdo somente ser
o0 agente fiduciario desses
recursos, zelando ao maximo
pela protecao e boa gestdo
desses.  Portanto, confie
na Mais Previdéncia e nos
consulte antes de tomar
qualquer decisao! Eu e toda a
nossa equipe estamos sempre
a disposicao!

Grcllormee: Villosy Lone

EXPEDIENTE

+PNEWS: o informativo digital mensal da Mais Previdéncia. DIRETORIA EXECUTIVA: Guilherme Velloso Leao,
Diretor-Presidente, Fernando Dias Silva, Diretor de Administragao e Beneficios Previdenciarios, e Leticia
Carla Ataide, Diretora de Investimentos e Controles Atuariais. PRODUGCAO, REDAGCAO E REVISAO: Tabata
Martins, 16017/MG. DIAGRAMAGAQ: Tainah Franca.

ENDERECO: Rua Bernardo Guimaraes, 63, Funcionarios, Belo Horizonte, MG - 30140-080.
CONTATOS: (31) 3284.8407 - atendimento@maisprevidencia.com - www.maisprevidencia.com.




F|QUE POR DENTRO Por Tabata Martins

INFORMAGAO E APOIO DITAM A LUTA DA
MAIS PREVIDENCIA CONTRA O COVID-19

nformagao e apoio. Essas sao as duas palavras que ditam como vem sendo a luta da Mais Previdéncia

contra o Covid-19. Prova disso € que, desde a chegada do novo Coronavirus ao Brasil, a diretoria-executiva da

entidade vem tomando uma série de medidas com foco prioritario em preservar a integridade e saude fisica

de seus participantes, colaboradores e a sociedade em si, assim como também redobrou sua preocupacao
e zelo com a saude financeira de todos

“Desde o comego da pandemia, nao estamos medimos esforcos para
tentar minimizar os efeitos da crise social e econémica decorrente da
doenca, principalmente, para 0s nossos mais de cinco mil participantes.
Com esse proposito, desde a sequnda quinzena de margo, foram feitos
varios estudos técnicos e tomada uma série de medidas ja partilhada
na edicdo anterior deste nosso informativo mensal digital, inclusive,
em formato de linha do tempo para a melhor compreenséo e avaliacao
de todos. Porém, a luta continua! E, mais do que nunca, acreditamos
que informagdo também € prevengado. Por isso, intensificamos 0s
nossos comunicados com os participantes e, juntamente com a nossa
equipe de Comunicacao, planejamos e construimos novos conteudos
informativos bem didaticos e personalizados a nova realidade. A
nossa intencdo € que os participantes da Mais Previdéncia tenham
pleno conhecimento de tudo que vem sendo feito em prol deles em
um momento tao delicado e, acima de tudo, orienta-los sobre como
agir quando o assunto é previdéncia privada em tempos de pandemia”,
explica Fernando Dias, Diretor de Administragao e Beneficios da Mais

Fernando Dias, Diretor de Administracao  Previdéncia.
e Beneficios da Mais Previdéncia

Entre os novos conteudos informativos citados por

Dias, estao um video gravado por Guilherme Velloso

Ledo, Diretor-Presidente da Mais Previdéncia, em

que ele tranquiliza os participantes em relagao a

saude financeira da entidade e os Planos Casfam

e Mais Previdéncia Familia. “Garanto que todos
. podem ficar tranquilos sobre o plano de previdéncia
que possuem conosco. Afinal, posso assegurar que
0s seus planos encontram-se equilibrados, com
superavit técnico e reservas suficientes para fazer
frente a todas as obrigacbes que temos. Sobre a
capacidade da Mais Previdéncia em arcar com
0s pagamentos de beneficios de todos os seus
aposentados, resgates e portabilidades requeridas,
também afirmo que continuamos com uma carteira
equilibrada”, diz Leao.

Clique aqui e assista ao video!



https://maisprevidencia.com.br/noticias/covid-19-o-diretor-presidente-da-mais-previdencia-tem-um-recado-especial-para-voce/

4 A divulgagdo do Relatério Anual de
e Informagdes, o RAI, da Mais Previdéncia
| também se enquadra nos conteldos
informativos  destacados  por  Dias.
Afinal, pela primeira vez, o documento
foi disponibilizado aos participantes de
maneira interativa. “O contetudo do RAI 2019
foi produzido por toda a equipe técnica da
Mais Previdéncia, que, juntamente com
os profissionais da area de Comunicagao,
inovaram e o transformaram em um
relatorio formatado como e-book, inclusive
com a fungdo de hiperlink por meio da
qual, agora, 0s nossos participantes terao
a liberdade e a praticidade de escolherem
0 que querem consultar e na ordem que
acharem melhor. Tudo isso pensando
em melhor atender e informar 0s nossos
atendidos, ja que transparéncia e qualidade
sdo alguns dos nossos valores que sempre
priorizamos exercé-los por meio de agoes
concretas como o RAI", afirma Dias.

Clique aqui e acesse o0 novo RAI!

Também com a intengao de melhor
informar e atender, foi criado o FAQ
COVID-19 Mais Previdéncia para
tirar as duvidas dos participantes
durante este periodo de incerteza
gerado pela pandemia. “O conteuddo
do FAQ foi desenvolvido em
parceria com toda a equipe da
entidade que, desde o comeco
da pandemia, foi orientada pela
diretoria a atender os participantes
com uma especial atengdo, uma
vez que o momento pede apoio
e, acima de tudo, transparéncia.
Por isso, ele reune as principais 3
dividas ja apresentadas desde 2lais i
entao pelos nossos participantes,
assim como suas respectivas

respostas de forma bastante Clique aqui e acesse o FAQ COVID-19!
clara e informativa”, detalha Dias.
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https://maisprevidencia.com.br/box/uploads/2020/05/RAI-2019-compactado.pdf
https://maisprevidencia.com.br/noticias/mais-previdencia-lanca-faq-digital-para-tirar-duvidas-de-participantes-durante-a-pandemia/

Na sequéncia, foi langcado o mascote +P
para apoiar e orientar os participantes
durante o periodo de isolamento social.
“Estamos em uma época em que pensar
no futuro pode parecer algo incerto e
entendemos isso. Entretanto, toda crise
também pode ser uma oportunidade,
inclusive, quando vocé conta com
orientagbes e informagbes técnicas
de confianga como a Mais Previdéncia
disponibiliza. Precisamos encarar o atual
contexto também como um Iimportante
aprendizado de que planejar o amanha
serve para garantir certa estabilidade
em horas dificeis. Sendo assim, a ideia
€ que o mascote +P seja um novo canal
de dicas confiaveis sobre educagao
financeira, orientagcao familiar, melhores
praticas para o trabalho home office,
entre outras questbes que sabemos
que estdo fazendo parte da vida dos
nossos participantes em decorréncia do
periodo de quarentena”, esclarece Dias.

Esse é o +P, 0o mascote da Mais Previdéncia! Clique aqui e saiba mais sobre ele!

Ainda com o objetivo de informar e apoiar,
0os participantes da Mais Previdéncia foram
presenteados pela entidade com o 'Guia da
Previdéncia Privada: como proceder em tempos
de pandemia?’. “Neste quia, que é digital, os
participantes encontram quais sao as suas agoes de
direito em relagdo ao plano de previdéncia privada ~ Guia da Previdéncia
que possuem conosco, assim como detalhado ~ Privada: como proceder
esclarecimento de suas causas e consequéncias. €M [€Mpos de
0 esperado é que, ao final da leitura deste guia, os ~ Pandemia?

participantes saibam, realmente, como procederem
em tempos de pandemia quando o assunto €
previdéncia privada. Afinal, a Mais Previdéncia
€ para todos os momentos da vida e, juntos,
podemos e vamos vencer o Covid-19!", finaliza Dias.

Mais. . .
+revidéncia

Clique aqui e acesse o Guia da Previdéncia Privada: como proceder em tempos de pandemia?

Duvidas ou sugestdes de como podemos te informar e apoiar ainda mais
durante a pandemia de Covid-19? Entre em contato conosco pelo e-mail
atendimento@maisprevidencia.com ou ligue no nimero (31) 98791-5328.©
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https://maisprevidencia.com.br/noticias/mais-previdencia-lanca-mascote-para-apoiar-e-orientar-participantes/
https://maisprevidencia.com.br/noticias/mais-previdencia-lanca-guia-para-orientar-participante-a-como-proceder-em-tempos-de-pandemia/

INVESTIMENTOS

Por Tabata Martins

PROCURA POR SEGURO DE VIDA AUMENTA DURANTE PANDEMIA

Mais Previdéncia oferece seguros desenvolvidos especialmente para seus participantes

evido a chegada do novo Coronavirus ao Brasil, muitos brasileiros estdo sendo afetados pela doenga,
mas também pela crise social e econémica decorrente da pandemia. Nesse cenario, grande parte da
populagdo vem mudando alguns habitos e até concepgdes sobre investimentos quando o assunto é
segurancga pessoal e da familia. Prova disso é uma pesquisa realizada pela Minuto Seguros, corretora
pioneira e lider na venda de seguros pela Internet no Brasil, que serviu para a descoberta de que a procura por
seguro de vida aumentou significativamente entre os brasileiros desde o comego do periodo de isolamento

social.

"A populacédo esta com medo e com
razao, pois a doencga parece estar mais
proxima da gente. Acredito que esse
cenario motiva as pessoas a procurarem
protecdo e o seguro de vida é um
produto que responde a essa procura’,
Marcelo Blay, fundador e o CEO da
Minuto Seguros.

Blay complementa que, na sua avaliagao sobre o
resultado do levantamento, “a crise do Coronavirus
€ muito grave. Infelizmente, a cada dia que
passa, assistimos 0s numeros de casos e mortes
crescerem no Brasil e no mundo. A populacao esta
com medo e com raz&ao, pois a doenga parece estar
mais proxima da gente. Acredito que esse cenario
motiva as pessoas a procurarem protegdo e o seguro
de vida é um produto que responde a essa procura.
Imagine que toda uma familia, composta por um
casal e dois filhos, dependa majoritariamente de
uma pessoa para prover o sustento. Isto € pagar
a alimentacao, as contas da casa, eventualmente
aluguel e escola para as criancas. Na falta dessa

De acordo com Marcelo Blay, fundador e o CEO da
Minuto Seguros, “no levantamento que fizemos na
Minuto Seguros, constatamos um aumento de 136%
nas vendas seguro de vida em margo deste ano
comparativamente ao mesmo més de 2019. Também
observamos que, no mesmo periodo em que a procura
de pessoas fisicas aumentou, a venda para empresas
de seguro de vida em grupo para seus funcionarios
teve elevagao de 250%. Essas variagbes sao atipicas
no nosso mercado e revelam, de fato, que a pandemia
de Coronavirus despertou o Iinteresse de ambos o0s
publicos para o seguro de vida. Desde que comegou a
se falar mais em Coronavirus, principalmente quando
a disseminacdo ficou mais forte na Europa, as
pessoas ja perguntam sobre a cobertura do Covid-19
pelo seguro de vida. Quando o surto atingiu o Brasil,
as buscas por esse motivo especifico aumentaram
ainda mais. Observamos esse comportamento na
Minuto nos contatos para contratar o produto, quando
as pessoas passaram a citar o Covid-19 como motivo
para buscar a protecao. No caso das empresas, ha
uma clara preocupagdo com o Coronavirus, como
essa doenca pode atingir seus colaboradores e
querem protegé-los. Com isso, 0 aumento da procura
pelo sequro de vida em grupo, a exemplo do individual,
também € reflexo dessa nova realidade”, revela.

pessoa, a familia precisara lidar, além da grande dor
da perda, com a sobrevivéncia dali em diante, sem ter
sua principal fonte de renda. Para casos como esse,
0 seguro de vida se mostra como uma alternativa
acessivel para minimizar o baque e como uma ponte
que ajudara a familia na travessia até encontrar
seu novo equilibrio financeiro. Além de cobertura
para morte, como nesse exemplo, o segurado
também pode complementar sua apodlice com
outras protegbes para ter mais tranquilidade, como
diarias por incapacidade temporaria, antecipacao
especial por doenca, despesas médico-hospitalares
e odontoldgicas e assisténcia funeral, entre outras”,
explica.



“0O aumento na demanda pelas apdlices
de seguros de vida nesse momento
de pandemia deve-se ao fato do
despertar de necessidades das pessoas
economicamente ativas”, Rogério Abreu
de Araujo, Diretor da TGL Consultoria.

Na analise de Rogério Abreu de Araujo, Corretor de
Seguros com Certificacdo Técnica e Especializagdo
em Previdéncia Complementar e Diretor da TGL
Consultoria, “o mercado de seguros de vida
individual no pais ja vem apresentando resultados
de crescimento significativo ao longo dos ultimos 10
anos, em varios momentos com crescimento acima
de dois digitos. Em 2017, a arrecadagao do mercado
de seqguros de vida, excluindo o VGBL, superou, pela
primeira vez, a arrecadacao da carteira de seguros de
automoveis. O aumento na demanda pelas apdlices
de seguros de vida nesse momento de pandemia
deve-se ao fato do despertar de necessidades
das pessoas economicamente ativas, que, além
de sentirem o risco morte prematura com uma
maior evidéncia, face ao alto indice de mortalidade
decorrente do Covid-19, passaram também a
entender qual é a responsabilidade financeira que
possuimos para as nossas familias, com o processo
de isolamento, a queda de receitas e a incerteza de
prazos para retomada de uma vida financeira estavel.
Passamos a entender que, se perdemos a nossa
capacidade de trabalho, de gerar receitas, a qualidade
de vida de nossa familia é imediatamente afetada e
essa capacidade de trabalho pode ser impactada
por uma invalidez, temporaria ou definitiva, por
acidente ou doenca, assim como em razao de uma
morte prematura. Se eu paro de gerar receitas que
iré pagar o condominio, a escola dos filhos, a fatura

do cartao de crédito, as compras de supermercados?
Tudo isso veio a tona nesse momento de pandemia e
Isolamento”, ressalta.

Mudancas no mercado de seguros

Para Blay, da Minuto Seguros, a pandemia de
Covid-19 ndo s6 fomentou a venda de seguros
de vida, mas também ja provocou mudancas
importantes neste mercado. “O mercado de seqguros
sofreu algumas mudancgas devido a pandemia. Para
que o Covid-19 passasse a ser coberto nas apolices
de seguro de vida, por exemplo, as seguradoras
precisaram rever as condi¢coes gerais do produto. Isto
porque pandemias sao consideradasriscos excluidos.
Ou seja, que nao possuem cobertura pelo seguro. A
partir do momento em que a OMS atribuiu o status
de pandemia ao Coronavirus no dia 11 de margo, as
seguradoras nao seriam obrigadas a ter cobertura
para situagbes como morte causada pelo Covid-19.
No entanto, as seguradoras fizeram uma avaliagado
criteriosa do impacto em seus balangos da cobertura
para essa pandemia e concluiram que poderiam
atender os pedidos de indenizagdo sem comprometer
sua solidez financeira e, consequentemente, garantir
o atendimento aos demais pedidos de pagamento
de sinistro. As coberturas sao livres de caréncia
para quem ja havia contratado o seguro antes da
pandemia. Para as pessoas que ainda vao adquirir o
produto, o indicado € consultar as condigdes e planos
com o corretor ou com a seguradora, pois a questao
de caréncias aplicaveis pode variar”, aconselha.

Investimento que vale a pena

Também segundo Araujo, da TGL Consultoria, a
aquisicao de seguro de vida, assim como de outros
tipos de protecao, € um investimento que, realmente,
vale a pena. "Acredito que seja o melhor investimento
que possamos fazer, inclusive, de uma forma muito
simples de me expressar, 0 mais barato investimento
que eu posso fazer! A relagao valor investido versus
capital segurado sempre sera favoravel ao segurado,
em razdo do conceito de mutualismo do seguro.
Somente para demonstrar de uma forma pratica, o
meu primeiro processo de indenizacdo de sequro de
vida de morte, pago a uma familia, foi de um cliente
de 52 anos de idade, que havia pago menos de RS
3.000 de seguro e que, infelizmente, em 6 meses,
veio a falecer, deixando uma cobertura na sua apdlice
de RS 650 mil. No caso das apdlices vitalicias, vocé
pode ainda projetar o pagamento da apdlice em
prazos determinado, quita-la, por exemplo, em 10,
15, 20 anos, o que melhora ainda mais a relagdo
valor investido e capital seqgurado. Nessas apadlices,
vocé ainda conta com a possibilidade de utilizar a
reserva em forma de resgate, caso, no futuro, suas
necessidades e objetivos sejam outros, porém essa
uma alternativa que nao deve ser encarada como
objetivo principal”, esclarece.




Araujo ainda complementa que “particularmente, acredito que todas as
., pessoas economicamente ativas, independente de possuirem ou nao
O que compra o dependentes financeiros, necessitam de um seguro de vida por diversos
seqguro de vida é a motivos e a contratagdo deve ser realizada o quanto antes, enquanto
sua saude, o dinheiro temos salde para contrata-lo, uma vez que o que compra O Seguro

apenas o paga. Se

de vida é a sua saude, o dinheiro apenas o paga. Se vocé ndo possuir
salde, certamente, ndo sera aceito pelas sequradoras, ou, se aceito,
5 tera restrigbes de coberturas ou as taxas agravadas, simples assim. O

Sia ude, Per ta'm ente, seguro de vida tem diversas funcionalidades, por exemplo, € instrumento
ndo sera aceito pelas de garantia de crédito, mas as que me chamam maior atengao sao
seqguradoras”, Rogério protecdo do padrdo de vida familiar, realizagdo dos sonhos, alavancagem
Abreu de Aradjo, Diretor patrimonial, sucesséo patrimonial e qualidade de vida", detalha.

VOCé Nao possuir

Seguros ofertados pela Mais Previdéncia

Desde o langamento do Plano Mais Previdéncia Familia, em novembro do
ano passado, a Mais Previdéncia passou a ofertar sequros desenvolvidos
especialmente para seus participantes por meio da lcatu Seguros,
empresa especialista em oferecer as melhores solugoes relacionadas ao
planejamento do futuro, protegao do presente e a realizagéo de projetos
em cada fase da vida.

Conforme Patricia Campos, Consultora de Vendas da Mais Previdéncia,
sao muitos os beneficios dos seguros oferecidos, com exclusividade, pela
entidade juntamente com a adesdo ao novo plano. “Além das coberturas
de morte e invalidez, os seguros disponiveis para os participantes do
Plano Mais Previdéncia Familia possuem assisténcias adicionais, como
assisténcia pet, assisténcia desconto farmacia, assisténcia mulher e
sorteio mensal de RS 5 mil por més”, destaca.

Campos ressalta também que é bem mais vantajoso para o0s
“Os seguros disponiveis participantes do novo plano adquirirem seus seguros por meio da Mais
para os participantes do Previdéncia, ja que “todos foram desenvolvidos especialmente para
Plano Mais Previdéncia clientes da Mais Previdéncia, além de possuirem valores inferiores aos

Familia possuem da média de mercado. Assim, oferecemos coberturas maiores com ‘
assisténcias adicionais e mensalidades que cabem no bolso”, enfatiza.

sorteio mensal de RS 5 mil

por més”, Patricia Campos,

Consultora de Vendas da : . .
Mais Previdéncia. Para saber mais detalhes sobre os seguros disponiveis

aos participantes do Plano Mais Previdéncia Familia, cligue
aqui e solicite um atendimento personalizado por meio do
WhatsApp.



https://api.whatsapp.com/send?1=pt_BR&phone=5531999152257
https://api.whatsapp.com/send?1=pt_BR&phone=5531999152257



https://api.whatsapp.com/send?1=pt_BR&phone=5531999152257
http://www.maisprevidencia.com
http://www.maisprevidencia.com
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REUNIOES EM TEMPOS DE COVID-19
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PREVENGAO E O MELHOR CAMINHO

Apesar do atendimento presencial da Mais
Previdéncia ainda estar suspenso por tempo
indeterminado devido a atual pandemia de
Covid-19, todas as medidas de prevengao
possiveis ja estao sendo tomadas na sede da
entidade. Prova disso € que totens de alcool
em gel ja foram instalados na sede da +P, que
também esta em processo de preparacao dos
seus espacos fisicos para quando a reabertura
for permitida pelas autoridades. Afinal,
prevencao é o melhor caminho!

Com o intuito de dar continuidade as
atividades da Mais Previdéncia em
meio a atual pandemia, desde marco, a
diretoria-executiva da Mais Previdéncia
e o0s integrantes dos Conselhos Fiscal e
Deliberativo da entidade estao fazendo
reunides virtuais. Além disso, toda a
equipe também reudne virtualmente duas
vezes por semana para alinhamento das
demandas e rotinas. “Desde o comego
da pandemia, procuramos nos adaptar
0 maximo possivel para que, com toda
a seguranga necessaria, consigamos
cumprir com as nossas reunioes, que sao
tdo importantes para o bom andamento
da entidade. O nosso compromisso com
0S NOSS0S participantes € a missdo que
nos move diariamente, principalmente,
em momentos como os atuais”, diz
Fernando Dias, Diretor de Administracao
e Beneficios da Mais Previdéncia.
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